
Il network indipendente
oltre l'intermediazione

Servizi e competenze per diventare protagonista nella gestione integrata del rischio

Convenzione in favore dei Soci



C H I  S I A M O

Net4Risk

Il primo network italiano di intermediari e di fornitori «Risk Services», nato per consentire agli aderenti l’erogazione di 
servizi di Gestione Integrata del Rischio. 
Il network si rivolge a broker assicurativi, agenzie e professionisti del rischio di tutta Italia e li supporta nell’erogazione 
ai loro clienti finali di servizi di identificazione, analisi, trasferimento assicurativo, e trattamento e gestione dei rischi e di 
gestione dei sinistri a 360°.

Forza della rete Ecosistema di servizi
Accedere a un'offerta integrata: 
risk transfer, claims, consulenza, 
formazione.

Allo stesso livello dei 
grandi
Grande capacità tecnica 
e commerciale, alla pari 
con i grandi gruppi.

Nuove opportunità
Sviluppare business correlato 
e accedere a canali altrimenti 
irraggiungibili.
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Guadagnare alleati 
per crescere insieme.



M O T I V A Z I O N I

Net4Risk: indipendenti, ma non da soli
NET4RISK è il network che ti permette di restare indipendente in un mondo che tende all'unificazione, mettendoti al fianco 
una rete di partner che ti accompagnano e ti supportano nello sviluppo del tuo business.
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Indipendenza One stop shop La forza di un brand
Far parte di un grande 
brand, e quindi grande 
visibilità.

Scelti per il valore
Partner qualificati a supporto del 
tuo business, senza perdere 
autonomia.

Accesso a competenze, 
strumenti e soluzioni integrate 
attraverso un ecosistema 
coordinato di partner qualificati.

Per conoscenze, competenze 
e cura dedicata al cliente.



I  P R O T A G O N I S T I  D E L L A  R E T E

Un network con molti «players»
La forza del network nasce dalla varietà dei suoi attori, ciascuno con un ruolo preciso:

Affiliati

Broker, agenti, MGA e 
plurimandatari: il cuore 

del network.

Affiliati Tecnici

Fornitori di servizi tecnici 
specializzati nel mondo 

dei rischi.

Partner Tecnici

Compagnie che scelgono 
Net4Risk come canale 

distributivo.

Sponsor

Aziende che trovano nel 
network e nei suoi eventi 

visibilità.
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L ' E C O S I S T E M A

Un universo di partner e di servizi

AFFILIATO
Affiliato

Affiliato

Affiliato

Partner 
Tecnico

Risk 
Consulting

Compliance

RM Services

ART CHSD

Global 
Network

Placement 
Complesso

Partner 
Tecnico

Partner 
Tecnico

Partner 
Tecnico

Eventi N4R

Formazione

Certificazione
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Servizi tecnici
Servizi ausiliari di RM, stime, 
bonifiche, legale

Servizi assicurativi
Facilities assicurative, prodotti 
dedicati, network internazionale, 
supporto trattative complesse

Risk & Compliance
Analisi rischi operativi, enterprise 
risk management, continuità 
operativa, servizi claims handling, 
adeguamenti normativi, ESG

M O D E L L O  U N I C O

Il modello di business di Net4Risk

Non è «ancora un altro network». Grazie al networking tra i molteplici membri della rete, è il gateway di accesso ad 
un ecosistema ampio e diversificato che include tutti i servizi necessari per offrire ai clienti una gestione integrata di 
servizi tecnici specialistici nel mondo dei rischi. 

Tutti i servizi che occorrono per un servizio integrato di Risk Management, con un'unica adesione.
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I  N O S T R I  S E R V I Z I  1 / 3

I Servizi tecnici
Porta di accesso ad un ecosistema di servizi tecnici specializzati:

Riparazioni e bonifiche Finanziamento distressed Appraisal Certificazioni

Consulenza Cyber (VAPT) Piattaforme IT Supporto legale RM finanziario

Formazione trasporti Headhunting Credito al consumo Marketing / Siti / Social

Perizie generaliste Perizie trasporti Marine (survey, claims…) Legale marine / int.

… e molti altri servizi in continua espansione.
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I  N O S T R I  S E R V I Z I  2 / 3

I Servizi assicurativi

Placement di rischi complessi
Accesso privilegiato a canali alternativi di piazzamento e a 
provider di capacità addizionale.

Network Internazionale
Accesso ad un network con professionisti di altissimo livello.

Prodotti e Facilities Assicurativi
Le compagnie partner predispongono prodotti e facilities 
assicurative ad hoc per i partner N4R.

Soluzioni Assicurative Specialties
Soluzioni erogate dagli aderenti stessi che condividono i loro 
servizi di punta di nicchia.
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I  N O S T R I  S E R V I Z I  3 / 3

I Servizi di consulenza Risk & Compliance

ESG
Percorsi e strumenti per integrare i principi 
ESG nelle strategie aziendali e creare 
valore sostenibile nel tempo.

Adeguamenti Normativi
Supporto nell'adeguamento normativo e 
nell'implementazione di sistemi di controllo 
e governance efficaci.

Enterprise Risk Management
Approccio integrato alla gestione dei rischi 
strategici, operativi e finanziari a supporto 
degli obiettivi aziendali.

Analisi rischi operativi
Identificazione, valutazione e gestione dei 
rischi operativi per proteggere processi, 
persone, tecnologie e dati aziendali.

Continuità operativa
Sviluppo di strategie e piani per garantire 
la continuità delle attività e la resilienza 
dell'organizzazione.
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Servizi Claims Handling
Assistenza specialistica nella gestione dei 
sinistri, dalla denuncia alla liquidazione, per 
ottenere il corretto indennizzo e ridurre 
l’impatto operativo sull’attività.



L A  C U L T U R A  D E L  R I S C H I O

La formazione, un asset strategico

La formazione è essenziale per sviluppare in azienda una cultura di 
Risk Management integrata nel modus operandi del management, 
non come attività «una tantum».

Corsi di Risk Management

Corsi a catalogo o tailor made, collettivi o individuali, in presenza, online 
o in differita. Docenti di comprovata esperienza, tra cui l'A.D. Maurizio 
Castelli, con esperienza trentennale in Italia e nel mondo.
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A D E S I O N E  ·  A F F I L I A T I

I pacchetti per gli Affiliati

ISCRIZIONE BASE CONVENZIONE ANAPA

€ 1.200
✓  Accesso al portale esclusivo con materiale e risorse

✓ Formazione: 4 ore con crediti IVASS

✓  Eventi di networking gratuiti (max 1 persona)

✓  Logo NET4RISK nella comunicazione pubblicitaria

✓  Promozione sul sito NET4RISK in sezione dedicata

✓  L’accesso alla scontistica sui Servizi di Augustas

✓  Promozione degli aderenti sul sito NET4RISK tramite 
sezione dedicata con nominativi e indirizzi di contatto.

ISCRIZIONE PREMIUM CONVENZIONE ANAPA

€ 2.100

Tutto quanto previsto in Base, e in più:

✓  Eventi di networking gratuiti (max 2 persone)

✓  Formazione: 12 ore con crediti IVASS (max 2 persone)

✓  1 testimonianza in eventi su temi concordati

✓  Affiancamento su trattative di valore con Augustas
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I L  P E R C O R S O  D I  A D E S I O N E

Aderire è semplice

01

Contratto di adesione
Prendi visione del «Contratto di 
adesione» e dei suoi termini.

›
02

Onboarding con il team
Ti facciamo salire a bordo: il team 
Net4Risk ti accompagna nei primi 
passi.

La richiesta viene valutata dal Comitato Direttivo di Net4Risk; in caso di parere positivo si procede alla stipula del contratto.
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L ’ A D E S I O N E

Diventare «Partner Net4Risk»
Essere Partner Net4Risk consente visibilità e 
qualificazione verso colleghi, clienti e mercato.
Condividi le competenze e contribuisci alla 
crescita della rete.
Entra in contatto con colleghi altamente 
qualificati e imprese.

Promuoviamo un atteggiamento attivo e 
partecipativo verso il network. Così facendo 
otterrai i maggiori vantaggi dalla partnership.

Entrare nel network significa anche renderlo 
visibile. Ogni partner riceve la targa ufficiale 
«Partner Net4Risk»: un segno concreto di 
appartenenza da mostrare a clienti e mercato.
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L’immagine della targa è riportata a puro scopo illustrativo



La forza del network,
il valore dell'ecosistema

Resta indipendente. Cresci con il network.
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